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Corsa all'assicurazione 
obbligatoria. È scat­
tato infatti per tut t i i 
professionisti l'obbli­

go di stipulare una polizza che 
copra i rischi della responsabi­
lità civile professionale. Tutti 
gli ordini, quindi, sia a livello 
nazionale sia locale, si sono 
mossi per s t ipulare accordi 
e convenzioni con agenzie di 
assicurazione per guidare e 
tutelare i propri iscritti nella 
scelta della polizza, che può 
rivelarsi anche molto costosa. 
Sopra t tu t to perché il dpr n. 
137/2012 non prevede alcun 
obbligo per le compagnie. En­
triamo nel dettaglio. 

P r o f e s s i o n i g i u r i d i c o -
e c o n o m i c h e . Pe r q u a n t o 
r iguarda gli avvocati, la pro­
fessione è regolamentata dal­
la nuova legge di disciplina 
dell'ordinamento professiona­
le forense (n. 247/2012) che da 
un lato, in mater ia di re pro­
fessionale, recepisce quanto 
previs to dal dp r Severino, 
dall 'al tro però l 'assolvimen­
to dell'obbligo è condizionato 
all'approvazione, da parte del 
ministero della giustizia del 
dm sulle condizioni essenzia­
li e i massimali minimi. Dun­
que, il termine del 15 agosto 
non riguarda gli avvocati. Ad 

ogni modo, il Cnf ha affidato al 
broker Aon spa la consulenza 
sul programma assicurativo. 
Il Consiglio naz iona le dei 
consulenti del lavoro, invece, 
che s t ima a t tua lmente circa 
15 mila professionisti assicu­
ra t i su un totale di 22 mila, 
ha stipulato una convenzione 
con la compagnia Aig. I prin­
cipali accordi prevedono: il 
premio di assicurazione com­
misurato agli introiti netti Iva 

contabilizzati dall 'assicurato 
nell'anno precedente lo stesso; 
l'oggetto dell'attività professio­
nale assicurata è relativo alla 
professione nella sua interez­
za; retroatt ività illimitata se 
il consulente è già assicurato, 
cinque anni se non è assicura­
to. Quanto ai costi, invece, si 
parte da 270 euro per un volu­
me d'affari Iva fino a 40 mila 
euro l'anno, fino a 3.450 euro 
per un volume d'affari fino a 
500 mila euro. Oltre e fino a 
1,5 milioni è previsto il premio 
per la fascia precedente più il 
4 per mille sulla differenza del 
fatturato. 

P r o f e s s i o n i t e c n i c h e . 
Il Collegio naz iona le degli 
agrotecnici, che st ima a oggi 
circa 500-1.000 professionisti 
ass icura t i su circa 15 mila, 
h a rinnovato e confermato il 
contrat to st ipulato nel 2007 
con «Aec Master broker», ap­
poggiato ai Lloyd's. Copre le 
seguenti t re aree: responsa­
bilità civile, rischi del patr i ­
monio, rischi della persona. A 
questo prodotto assicurativo 
ne è s ta to aggiunto un se­
condo, con Marsh Italia. En­
t rambi i prodotti sono divisi 
per scaglioni di fat turato (si 
par te da 25 mila, il più basso) 
e per massimali assicurabili. 
Sono possibili estensioni per 
settori particolari, le polizze 
prevedono la retroatt ività. A 
prescindere dai due prodotti 
«validati» dal Collegio nazio­
nale, gli iscritti all'albo sono li­
beri di assicurarsi con qualun­
que altra compagnia o broker. 
Il costo è di 230-250 euro per 
un fat turato entro i 25 mila 
euro. Il Conaf ha proceduto in­
vece ad una gara pubblica per 
selezionare u n a compagnia 
per Polizza collettiva ad ade­
sione e la gara (aggiudicata il 
23 luglio 2013 e sottoscritta il 
2 agosto) è s ta ta aggiudicata 
per due anni alla Compagnia 
Aig Europe Limited. 

Franchigia e premi flessibili 
tagliati a misura di professio­
nista, copertura postuma ma, 
sopra t tu t to , un disciplinare 
dettagliato senza clausole sul­
le attività del perito industria­
le. La copertura assicurativa 
per i periti industriali, per la 
prima volta estesa anche alle 
nuove forme societarie par te 
da questi principi ed è il risul­
tato della collaborazione t ra il 
Cnpi e il Broker Assicurativo 
Marsh S.p.a. grazie al quale 

è s ta to siglato un accordo 
quadro per u n a polizza sot­
toscr i t ta con la compagnia 
Aig Europe Limited. Il costo 
è di circa 400 euro annuo per 
un volume di affari compreso 
entro i 50 mila euro e un mas­
simale di 250 mila euro. 

Nessuna convenzione pre­
definita per il Consiglio na­
zionale degli ingegneri che in­
vece ha inviato una circolare 
in cui sono selezionate alcune 
offerte segnalate in virtù del­
la conformità con i parametr i 
fissati dal Cni. Le proposte in 
linea con la griglia di quali tà 
degli ingegneri sono sei: Aec 
mas te r broker, Gava broker, 
Link broker, Consulbrokers, 
Aon e M a r s h . A ques te si 
aggiunge la polizza Willis di 
Inarcassa che, al momento, 
rappresenta il riferimento di 
tut to il mercato. 

Così u n p r o f e s s i o n i s t a 
con f a t t u r a t o di 50 mi l a 
euro dovrà pagare , per u n 
massimale di 500 mila euro 
con una franchigia di 2.500, 
in torno ai 400 euro al l 'an­
no. Chi guadagna 200 mila 
euro dovrà, invece, pagarne 
almeno 1.300 per una coper­
t u r a simile. Ment re per un 
fa t tu ra to di 300 mila euro 
si sale fino a 1.700 euro. Gli 
architetti , invece, si sono af­
fidati a un avviso pubblico 
per selezionare le compagnie 
con le quali sottoscrivere una 
convenzione. 


